
PICK IT UP è la soluzione che ti permette di gestire lo scambio di documenti, beni, chiavi o
semplicemente custodire beni attraverso l’utilizzo temporaneo di uno smart locker, tracciando
tutte le fasi da remoto!
Il software di gestione di Pick It UP può essere integrato in applicazioni preesistenti e consente
di scegliere la «chiave» più adatta per accedere all’armadietto: password, QR CODE, Tag RFID o
smartphone!

IL TUO PARTNER 

DI SUCCESSO
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Lo Smart Locker Pick It UP è un «armadio intelligente»,

automatico, non presidiato e disponibile h24 per offrire servizi self-

service gestiti e controllati localmente o in remoto per

• il deposito temporaneo di effetti personali,

• lo scambio di oggetti o documenti

• il ricevimento di merci o documenti,

• la ricarica di dispositivi

destinati a utilizzatori residenziali e professionali ed a frequentatori

di luoghi pubblici.

COS’E’ UNO SMART LOCKER?



Lo Smart Locker permette di offrire diversi e utili servizi:

• Deposito temporaneo di effetti personali:
✓ Durante manifestazioni sportive, spettacoli ed eventi fieristici

✓ In prossimità di trasporti pubblici, stazioni ferroviarie e di metropolitana, aeroporti

✓ Per l’accesso ad aree protette come banche o uffici pubblici

✓ Presso impianti sportivi e ricreativi come club, spiagge, piscine

• Ricevimento e scambio non presidiato di oggetti e documenti
✓ Per uso professionale in complessi industriali o di uffici 

✓ Presso uffici postali, corrieri, aree pubbliche e centri commerciali 

✓ Per privati in edifici residenziali

• Ricarica di dispositivi elettronici portatili
✓ Presso centri commerciali, cinema, circoli sportivi  

✓ Come servizio a pagamento o come benefit ai clienti

COSA PERMETTE DI FARE 

UNO SMART LOCKER?



Con Pick It UP è possibile gestire l’accesso, in modalità self 
service, alle locazioni dell’armadio attraverso:

• Una password impostata dall’utilizzatore
✓ L’utente sceglie una password al momento della prenotazione dello spazio, che riutilizza 

al momento del prelievo 

• Scontrino di deposito con codice a barre o QR code
✓ L’utilizzatore si registra, chiede il deposito e ottiene uno scontrino da utilizzare per 

recuperare i propri effetti

• Telefono cellulare
✓ Le richieste di deposito e prelievo vengono prenotate attraverso SMS o web

• Sistemi di identificazione avanzati
✓ Carte contact-less, riconoscimento facciale, finger vein

PRINCIPIO DI FUNZIONAMENTO



• CENTRI COMMERCIALI E SUPERMERCATI

• CENTRI FIERISTICI

• FILIALI BANCARIE ED EDIFICI AD ACCESSO 
CONTROLLATO

• STAZIONI FERROVIARIE, TERMINAL DI 
TRASPORTO PUBBLICO, AEROPORTI

• STADI SPORTIVI ED IMPIANTI PER 
SPETTACOLI

• CIRCOLI SPORTIVI E RICREATIVI

• COMPLESSI SCOLASTICI E UNIVERSITARI

• PARCHI A TEMA, TEATRI, CINEMATOGRAFI

• AREE TURISTICHE (MUSEI E COMPLESSI 
MONUMENTALI, SPIAGGE, STAZIONI 
SCIISTICHE, UFFICI DEL TURISMO)

• HOTEL, OSTELLI

LOCKERS PER IL DEPOSITO

DI EFFETTI PERSONALI

Luoghi ideali dove posizione Pick It UP



• GRANDE DISTRIBUZIONE E SUPERMERCATI

• CORRIERI, UFFICI POSTALI E AGENZIE DI 
RECAPITI

• COMPLESSI RESIDENZIALI E CONDOMINI

• CENTRI COMMERCIALI

• BANCHE

• MUNICIPALITA’

LOCKERS PER CONSEGNA E RITIRO

Luoghi ideali dove posizione Pick It UP



• CENTRI COMMERCIALI E 
SUPERMERCATI

• PARCHI A TEMA, TEATRI, 
CINEMATOGRAFI

• STADI SPORTIVI ED IMPIANTI 
PER SPETTACOLI

• CIRCOLI SPORTIVI E 
RICREATIVI

• CENTRI FIERISTICI

• STAZIONI FERROVIARIE, 
TERMINAL DI TRASPORTO 
PUBBLICO, AEROPORTI

• COMPLESSI SCOLASTICI E 
UNIVERSITARI

• AREE TURISTICHE (SPIAGGE, 
STAZIONI SCIISTICHE, UFFICI 
DEL TURISMO)

LOCKERS PER RICARICA DI 

DISPOSITIVI ELETTRONICI

Luoghi ideali dove posizione Pick It UP



Pick It UP, grazie alla sua versatilità e ad alcune 
configurazioni specifiche, si presta anche alla 
realizzazione di soluzioni verticali, come ad 
esempio:

• PUNTO SPESA
✓ Permette di predisporre la spesa ordinata online 

per il prelievo rapido da parte del cliente
✓ Il LOCKER può essere dotato di vani standard, 

refrigerati e surgelati, in modo da preservare i 
prodotti in base alle loro caratteristiche

• GESTIONE CHIAVI
✓ Una configurazione compatta con cassetti di piccola 

dimensione
✓ Permette di gestire in modo controllato le chiavi
✓ Ideale per flotte di automezzi aziendali, servizi di 

vigilanza di complessi industriali e commerciali, 
guardiania di complessi residenziali, check-in 
automatico di residenze in affitto temporaneo

ALTRE APPLICAZIONI



Pannelli
solari

Monitor aggiuntivo 
(opzione)

Metodi di accesso

Accessibilità 
agevolata

Metodi di 
pagamento

Gestione Locker
e assistenza remota

COME E’ FATTO UNO SMART LOCKER



20 scompartiController 12 scomparti

refrigerati
4 scomparti 6 scomparti 8 scomparti 10 scomparti 12 scomparti

YS-07

Da 1 a 8 moduli per ogni Controller

con selezione di colori a scelta

COMPONIBILI E PERSONALIZZATI



OPZIONI DI 
DEPLOYMENT

ACQUISTO NOLEGGIO INSTALLAZIONE IN
REVENUE SHARING

IL SISTEMA VIENE ACQUISTATO

COME UN QUALSIASI BENE

STRUMENTALE E VIENE GESTITO

DAL CLIENTE SECONDO LA SUA

DESTINAZIONE D’USO, COME

SERVIZI A PAGAMENTO, IN

ABBONAMENTO O GRATUITI.
ERMES, OLTRE AL LOCKER ED

AL SOFTWARE PER IL SUO

UTILIZZO, FORNISCE I SERVIZI DI

INSTALLAZIONE E

MANUTENZIONE

IL SISTEMA VIENE FORNITO AL

CLIENTE A NOLEGGIO,
COMPLETO DEL SOFTWARE E

DEI SERVIZI DI INSTALLAZIONE

ED ASSISTENZA, COME UN

QUALSIASI BENE STRUMENTALE

E VIENE GESTITO DAL CLIENTE

SECONDO LA SUA

DESTINAZIONE D’USO

IL CLIENTE ED ERMES

CONCORDANO UN BUSINESS

PLAN BASATO SU UNA

APPLICAZIONE SPECIFICA PER

CONDIVIDERE L’INVESTIMENTO

NECESSARIO A INSTALLARE I

LOCKER E STABILISCONO UNA

REGOLA DI CONDIVISIONE DEI

PROFITTI OTTENUTI. ERMES,
OLTRE AI SISTEMI ED AI SERVIZI

TECNICI, PUÒ FORNIRE ANCHE

LA GESTIONE REMOTA DELLE

APPARECCHIATURE

OPZIONI DI DEPLOYMENT



ALCUNE REFERENZE INTERNAZIONALI DELLA SOLUZIONE

REFERENZE SIGNIFICATIVE



VISION AZIENDALE

Vogliamo essere un punto di riferimento per i servizi di supporto alla

vendita nel mondo dell’identificazione delle persone, un’azienda

innovativa che identifica le soluzioni migliori, eroga servizi di eccellenza e

collabora con i propri Partner nel rispetto dei Valori aziendali.

MISSION AZIENDALE

Saper fornire i servizi di supporto alla vendita per offrire l’eccellenza in un

clima aziendale sano e sereno, dove la competitività è verso l’esterno, il

rispetto è primario verso il profitto e la soddisfazione del cliente deve

essere sempre accompagnata da quella del fornitore, del dipendente e

dell’azienda.

VALORI AZIENDALI

In Ermes ci impegniamo a osservare i valori di integrità, rispetto,

fiducia, lealtà e ricerca dell’eccellenza in tutte le relazioni con i clienti,

dipendenti, partner commerciali, fornitori, la comunità e l’ambiente.



Competenza, cortesia e innovazione

Ermes è in grado di guidare il cliente verso la soluzione più indicata per risolvere la

sua necessità o di integrare la sua soluzione ai nostri prodotti per massimizzare

l’investimento.

Merce sempre disponibile a magazzino ed un servizio di pre e post vendita efficiente

rendono Ermes il partner ideale per tutte le aziende che non hanno una conoscenza

specifica delle nostre soluzione ma che abbiano interesse a trattarle.



Per essere sempre in contatto e per ricevere le informazioni più
velocemente, è possibile seguire Ermes sui seguenti social:

LinkedIN www.linkedin.com/company/ermes-s-r-l

YouTube http://www.youtube.com/Ermescardprinter

Facebook www.facebook.com/Ermescardprintersolutions

Twitter https://twitter.com/Ermesprinters

Google+ https://plus.google.com/103773601928038631907/posts

Ed infine il sito internet www.ermes-online.it

http://www.facebook.com/pages/Ermes-Srl/124058304304760?ref=hl
https://twitter.com/Ermesprinters
http://www.linkedin.com/company/ermes-s-r-l
https://plus.google.com/103773601928038631907/posts
http://www.youtube.com/Ermescardprinter


• Oltre 10.000 stampanti vendute

• Fatturato oltre € 4.000.000

La squadra

Acquisti: Elena

Amministrazione: Chiara, Adelajda

Assistenza Tecnica: Armando, Igor, Luca, Federico

Back Office: Linda, Sara, Stefania, Pamela

Commerciale: Carlo C., Carlo U., Marco, Mirco

Marketing: Mariagrazia, Vincenzo

Spedizioni: Roberto R., Roberta
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Sede di Bologna

Via Grassilli, 11

40012 Calderara di Reno (BO)

Tel. +39 051 757040

Fax +39 051 6160441

In 1000 mq trovano spazio il
magazzino, gli uffici commerciali,
amministrativi, marketing ed il
reparto di assistenza tecnica.

Filiale di Milano

Via S. D’acquisto, 22

20037 Paderno Dugnano(MI)

Tel. +39 02 84963790

Filiale di Roma

Via Biagio Petrocelli, 228

00173 Roma (RM)

Tel. +39 0687153060




